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บทสรุปผู้บริหาร 

 

ชื่อเจ้าของกิจการ  นายณัฐพล   เนียมพิบูลย์ 

ชื่อประเภทกิจการ   ร้าน DRVC Copy & Print  Center 

รูปแบบธุรกิจ   เจ้าของคนเดียว 

สถานที่ตั้งกิจการ   วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 

เบอร์โทรศัพท์  092-373-4343 

ผลิตภัณฑ์   รับปริ้นเอกสาร และถ่ายเอกสาร 

ตลาดพื้นที่เป้าหมาย  วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 

ลูกค้ากลุ่มเป้าหมาย  นักเรียน นักศึกษาวิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 

ยอดขายเฉลี่ยของโครงการ 5,286  บาท 

ระยะเวลาคืนทุน    2 เดือน 
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ความเป็นมาและแรงจูงใจในการท ากิจการ 

ด้วยส านักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา ได้ด าเนินการอบรมการจัดตั้งศูนย์บ่มเพาะวิสาหกิจ

เพ่ือการศึกษาในสถานศึกษาเอกชน เพ่ือเสริมสร้างประสบการณ์อาชีวศึกษาและสร้างรายได้ระหว่างเรียน

โรงเรียนเอกชนประเภทอาชีวศึกษา โดยนักเรียน สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ สนใจท าธุรกิจร้านถ่ายเอกสาร

และปริ้นเอกสาร เนื่องจากในปัจจุบันธุรกิจร้านถ่ายเอกสารมีความจ าเป็นในชีวิตประจ าวัน และในการ

ท างานเป็นอย่างมาก รวมถึงนักเรียนนักศึกษาของทางวิทยาลัยฯ ซึ่งในบริเวณวิทยาลัยฯ ร้านให้บริการถ่าย

เอกสาร และปริ้นเอกสาร มีจ านวน 1 ร้าน จึงท าให้ไม่เพียงพอต่อการใช้บริการของนักเรียน นักศึกษา 

บางครั้งนักเรียนนักศึกษาไม่สามารถใช้บริการได้ทันเวลาที่นักเรียนมีอยู่ เนื่องจากต้องรอต่อคิว อีกทั้งร้านที่

บริการอยู่ไม่ค่อยได้มีการดูแลเท่าที่ควร จึงท าให้เครื่องคอมพิวเตอร์ที่ใช้อยู่ มีไวรัสที่ท าให้งาน และแฟรต

ไดร์ของนักเรียน นักศึกษาเสียหาย จึงท าให้นักศึกษามองเห็นลู่ทางในการท าธุรกิจร้านร้านถ่ายเอกสาร

และปริ้นเอกสาร เพ่ือตอบสนองความต้องการของนักเรียนนักศึกษา และบุคลากรภายในวิทยาลัยฯ ทั้งนี้ใน

การด าเนินโครงการยังฝึกให้นักศึกษารู้จักการท างานเป็นทีม ฝึกความรับผิดชอบ อดทน สามัคคี ความมี

ระเบียบวินัย ความซื่อสัตย์ รู้จักการวางแผนการท างานอย่างเป็นขั้นตอน การเขียนแผนธุรกิจได้ มี

บุคลิกภาพที่ดี การแก้ปัญหาเฉพาะหน้าได้ดี สามารถน าความรู้ในสาขางานและวิชาชีพมาบูรณาการท าให้

เกิดทักษะในการประกอบธุรกิจอย่างเหมาะสม รวมถึงการด าเนินชีวิตโดยยึดหลักปรัชญาของเศรษฐกิจ

พอเพียง และหากการด าเนินโครงการครั้งนี้สัมฤทธิ์ผล นักศึกษาสามารถต่อยอดในการเพ่ิมรายการของ

สินค้าและบริการ เป็นธุรกิจที่ยั่งยืน มีรายได้เพียงพอ ก่อให้เกิดผลก าไร ธุรกิจนี้ยังสามารถเป็นแหล่งฝึก

ทักษะให้กับนักเรียนนักศึกษารุ่นน้องของหมวดคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรีได้

ต่อไปในอนาคต 

ปัจจุบันตลาดของร้านถ่ายเอกสารและปริ้นเอกสารมีการขยายตัวเพ่ิมมากขึ้น  ซึ่งสามารถสังเกตได้

จากการใช้บริการที่เพ่ิมมากขึ้น และด้วยปัจจัยนี้ร้านถ่ายเอกสารและปริ้นเอกสารยังเป็นที่นิยมส าหรับ

นักเรียนนักศึกษา บุคคลทั่วไป และธุรกิจต่างๆ จึงท าให้นักศึกษาเกิดแรงจูงใจในการท าธุรกิจถ่ายเอกสาร

และปริ้นเอกสาร  จึงได้ท าการติดต่ออาจารย์ผู้รับผิดชอบ และวางแผนการท างานของกลุ่ม 

ดังนั้นผู้ดูแลโครงการศูนย์บ่มเพาะของวิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี จึงมอบหมายให้ท าการ 

เปิด ศูนย์ DRVC Copy & Print  Center โดยให้นักศึกษาดูแลบริหารกิจการของตนเอง โดยมีการแบ่ง

หน้าที่ตามความรับผิดชอบตามความถนัดของสมาชิกในกลุ่ม หลังจากนั้นจึงเริ่มเปิดกิจการจัดจ าหน่ายใน

วันที่ 1 กรกฎาคม 2562 
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ประวัติผู้ลงทุน 
 

หัวหน้าโครงการ 
ชื่อ – สกุล  นายณัฐพล   เนียมพิบูลย์  อายุ 19 ปี 
ต าแหน่งปัจจุบัน   หวัหน้าโครงการ 
หน้าที่ความรับผิดชอบ   มีหน้าที่ดูแลสมาชิกในกลุ่ม ดูแลการด าเนินงาน เอกสารฝ่ายต่าง ๆ 

ที่ต้องจัดท าและคอยประสานงานจากอาจารย์ที่ปรึกษาโครงการ
พร้อมทั้งตรวจความเรียบร้อยของอุปกรณ์ 

การศึกษา  ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
   
 

หุ้นส่วนผู้ลงทุน 

ชื่อ - สกุล  นายนนธวัช   ทองแสงจันทร์  อายุ 19 ปี 
ต าแหน่งปัจจุบัน  ฝ่ายเทคนิค 
หน้าที่ความรับผิดชอบ   มีหน้าทีดู่แลความเรียบร้อยของอุปกรณ์ คอยให้ค าแนะน าการใช้

บริการ  
การศึกษา  ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
 
ชื่อ - สกุล  นายนาวี   อิทธิสังวร  อายุ 19 ปี 
ต าแหน่งปัจจุบัน  ฝ่ายการเทคนิค 
หน้าที่ความรับผิดชอบ  มีหน้าทีดู่แลความเรียบร้อยของอุปกรณ์ คอยให้ค าแนะน าการใช้

บริการ 

การศึกษา ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
 
ชื่อ - สกุล  นายพุฒิธร  สมเจริญ  อายุ 19 ปี 
ต าแหน่งปัจจุบัน  ฝ่ายการขาย 
หน้าที่ความรับผิดชอบ  ดูแลลูกค้าที่มาใช้บริการ  คอยให้ค าแนะน าการใช้บริการ 

การศึกษา ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
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ชื่อ - สกุล  นายธนวัฒน์   ฮ้อพันธ์ชาติ  อายุ 19 ปี 
ต าแหน่งปัจจุบัน  ฝ่ายการขาย 
หน้าที่ความรับผิดชอบ  ดูแลลูกค้าที่มาใช้บริการ  คอยให้ค าแนะน าการใช้บริการ 

การศึกษา ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
 
ชื่อ - สกุล  นางสาวศุภางค์ศจี   ศรีเสริฐ อายุ 19 ปี  
ต าแหน่งปัจจุบัน  ฝ่ายการเงินและบัญชี 
หน้าที่ความรับผิดชอบ  ดูแลการเงิน การบัญชีทั้งหมดของกิจการ และท าบัญชีรายรับ

รายจ่ายทุกวัน และควบคุมค่าใช้จ่ายภายในร้าน พร้อมทั้งหาแหล่ง
วัสดุอุปกรณ์ ที่มีต้นทุนต่ า เพ่ือประหยัดค่าใช้จ่ายในโครงการ 

การศึกษา  ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
 
ชื่อ - สกุล  นางสาวชไมพร   อนิวัฒน์  อายุ 19 ปี  
ต าแหน่งปัจจุบัน  ฝ่ายการเงินและบัญชี 
หน้าที่ความรับผิดชอบ  ดูแลการเงิน การบัญชีทั้งหมดของกิจการ และท าบัญชีรายรับ

รายจ่ายทุกวัน และควบคุมค่าใช้จ่ายภายในร้าน พร้อมทั้งหาแหล่ง
วัสดุอุปกรณ์ ที่มีต้นทุนต่ า เพ่ือประหยัดค่าใช้จ่ายในโครงการ 

การศึกษา  ปวส. 1 สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
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    โครงสร้างองค์กร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 

ฝ่ายเทคนิค 

นายนาวี   อิทธิสังวร 

นายนนธวัช   ทองแสงจันทร์ 

ฝ่ายการเงินและบัญชี 

น.ส.ชไมพร   อนิวัฒน์ 

น.ส.ศุภางค์ศจี   ศรีเสริฐ 

ฝ่ายการขาย 

นายพุฒิธร  สมเจริญ 

นายธนวัฒน์   ฮ้อพันธ์ชาติ 

หัวหน้าโครงการ 

นายณัฐพล   เนียมพิบูลย์ 
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วิสัยทัศน ์
 มุ่งเน้นเพ่ือตอบสนองความต้องการของผู้บริโภค ทั้งในเรื่องคุณภาพ ราคาของสินค้า และการ
บริการ 
 

พันธกิจ 

1. มุ่งเน้นให้ผู้บริโภคได้รับการบริการให้ที่ดีที่สุด 

2. มีการพัฒนาวัสดุ อุปกรณ์ ให้มีความทันสมัย 

3. พัฒนาการตลาด การประชาสัมพันธ์ และการส่งเสริมการขาย 

4. ใช้กลยุทธ์ที่เหมาะสม เพ่ือเพ่ิมยอดขายและผลก าไรจะส่งผลให้ธุรกิจด าเนินไปได้อย่างดี 
 

แผนธุรกิจร้าน DRVC Copy & Print  Center จัดท าข้ึนโดยมีวัตถุประสงค์ดังนี้ 
1. เพ่ือช่วยลดความเสี่ยงในการด าเนินธุรกิจที่เกิดจากสภาพแวดล้อมภายนอกและภายใน 

2. เพ่ือการศึกษาถึงโอกาส อุปสรรคในการด าเนินธุรกิจ 

3. เพ่ือน าแผนธุรกิจนี้น าไปช่วยร้านปริ้นเอกสาร เพ่ือน าไปเป็นแนวทางของผู้บริหารกิจการ 

 

ปัจจัยแห่งความส าเร็จ 

 วัสดุอุปกรณ์ที่ใช้มีความทันสมัย ตรงกับความต้องการของลูกค้า อีกทั้งยังมีการบริการที่ดี ดูแลการ
ใช้บริการของลูกค้าอย่างใส่ใจ ช่วยให้ค าแนะน า เกี่ยวกับการใช้บริการ และการแก้ไขปัญหาต่าง เช่น เรื่อง
โปรแกรมที่ใช้งาน และปัญหาไวรัสที่แฝงมาอีกด้วย ทางร้านได้มีมนุษย์สัมพันธ์ที่ดีต่อลูกค้าทุกคน อย่างเท่า
เทียมกัน จึงท าให้เกิดความประทับใจของลูกค้าที่มีต่อเราทุกคน 
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ลักษณะผลิตภัณฑ์ 
 

1. ผลิตภัณฑ์ เอกสารสี 
ลักษณะของผลิตภัณฑ์ เอกสารสี 
ขนาดและบรรจุภัณฑ์ กระดาษ  A4 

การน าไปใช้ประโยชน์ ตามความต้องการของผู้ใช้บริการ 
ราคาขายปลีก  3 - 10 บาท / 1 แผ่น 
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2. ผลิตภัณฑ์ เอกสาร ขาว – ด า 

ลักษณะของผลิตภัณฑ์ เอกสารขาว – ด า 
ขนาดและบรรจุภัณฑ์ กระดาษ  A4 
การน าไปใช้ประโยชน์ ตามความต้องการของผู้ใช้บริการ 
ราคาขายปลีก  2 บาท / 1 แผ่น 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ราคาขายต่อหน่วย มี 2 ประเภท 
1. เอกสารสี   3 - 10 บาท (ข้ึนอยู่กับปริมาณสีในเอกสาร) 
2. เอกสาร ขาว – ด า    2 บาท 
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การจัดวางต าแหน่งอุปกรณ์ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
บรรจุภัณฑ์ที่ใช้ประกอบด้วย 

1. กระดาษ A4 80 แกรม 
 

แหล่งที่ขายของผู้ขายบรรจุภัณฑ์ 
1. ร้าน J.I.B.Computer จังหวัดราชบุรี 
2. ร้านวรธรรม จังหวัดราชบุร ี

3.  แม็คโคร  จังหวัดราชบุรี 
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ลูกค้ากลุ่มเป้าหมายได้แก่ 
       นักเรียน,นักศึกษา อายุ 14  – 22 ปี 

คร,ูอาจารย์ อายุ  23 – 50  ปี 

 
พฤติกรรมของผู้บริโภค 

1. กลุ่มนักเรียนนักศึกษาจะซื้อสินค้าในช่วงพักกลางวัน หรือเวลาว่างจากคาบเรียน 

2. ครูอาจารย์ ลูกค้ากลุ่มนี้มักมาใช้บริการเฉพาะในบางโอกาส  
 

ข้อมูลคู่แข่งขัน ในพื้นที่ตลาดเป้าหมาย 

1. ร้านถ่ายเอกสาร วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 
  

ช่องทางในการกระจายสินค้า 

- มีศูนย์บริการที่วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี เป็นจุดให้บริการ 

 

เปรียบเทียบผลิตภัณฑ์กบัคู่แข่ง  (SWOT) 

จุดแข็ง 

1. อุปกรณ์มีความทันสมัย ได้มาตรฐาน 
2. มีการบริการให้ค าปรึกษา ช่วยเหลือ ดูแลลูกค้า 
3. มีบริการแสกนไวรัส 
4. ราคาค่าใช้บริการเหมาะสมกับบริการ 

จุดอ่อน 
1. ยังไม่มีบริการรับถ่ายเอกสาร 

2. สถานที่ตั้งศูนย์บริการอยู่บนอาคาร ท าให้เข้าใช้บริการยาก  

โอกาส 
1. เครื่องคอมพิวเตอร์ และปริ้นเตอร์มีความทันสมัย 

2. อุปกรณ์มีจ านวนเพียงพอต่อผู้มาใช้บริการ 

3. มีการให้ค าแนะน าการใช้งานโปรแกรมต่างๆ และค่อยช่วยเหลือการใช้บริการ 
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  อุปสรรค 

1. คู่แข่งขันในตลาดมีบริการถ่ายเอกสาร 

2. คู่แข่งขันในตลาดมีร้านบริการอยู่ด้านล่าง 
 

กลยุทธ์ทางการตลาด  

กลยุทธ์ด้านผลิตภัณฑ์ 
1. เน้นคุณภาพของวัสดุ และอุปกรณ์ให้ทันสมัย 

2. มีการบริการที่ดี และทั่วถึง 

กลยุทธ์ด้านราคา 
1. ราคาถูกกว่าคู่แข่งขัน 

2. ราคาเหมาะสมกับปริมาณที่ลูกค้ารับได้ 

กลยุทธ์ด้านช่องทางจ าหน่าย 

1. ผลิตภัณฑ์สามารถจ าหน่ายได้โดยตรง ด้วยการจ าหน่ายผ่านหน้าร้านที่เป็นของเราเองที่ 
วิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 

การส่งเสริมการตลาด   
      1.  เน้นการบริการ และการบอกต่อ  
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แผนท่ีตั้งกิจการ 
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ขั้นตอนการจัดจ าหน่าย 

 1.  เมื่อลูกค้าเข้ามาใช้บริการ ให้ลูกค้าเลือกใช้เครื่องคอมพิวเตอร์ 
 2.  เมื่อลูกค้าเปิดเอกสารแล้ว สอบถามลูกค้าว่าต้องการปริ้นสี หรือ ขาว – ด า 

 3.  หากลูกค้ามีปัญหาในด้านโปรแกรม จะมีการให้ค าแนะน า จนลูกค้าสามารถปริ้นเอกสารได้ 

 4.  มีบริการอินเตอร์เน็ตให้ลูกค้าใช้งาน หารลูกค้าต้องการเปิดเอกสารจากอินเตอร์เน็ต 

 5.  มีบริการสั่งปริ้นเอกสารผ่านทาง WIFI 
 

การพยากรณ์ยอดขาย 

 

รายการสินค้าจ านวนมูลค่าการขาย 

(บาท) 

เดือน 

พ.ย. 

เดือน 

ธ.ค. 

เดือน 

ม.ค. 

ปริ้นเอกสาร 1,983 1,013 2,290 

 

การจัดการด้านการเงิน 

สัดส่วนของการลงทุน  
 เงินทุน มาจากการระดมทุนของนักศึกษาชั้น ปวส.1  สาขาคอมพิวเตอร์ธุรกิจ จ านวน 2,100 บาท 
  ระดมเงินทุนคนละ   300   บาท 
   จ านวนผู้ลงทุน          7   คน 
 

สรุปงบบัญชีตลอดทั้งโครงการ 

 รายรับตลอดทั้งโครงการ  5,286  บาท 
 รายจ่ายตลอดทั้งโครงการ  3,815  บาท 
 ยอดคงเหลือตลอดทั้งโครงการ 6,572  บาท 
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สรุป แบบประเมินความพึงพอใจจากผู้บริโภค 

 

1. ปริมาณสินค้ากับราคาเหมาะสม 

 

 สรุปผล : ลูกค้ามีความพึงพอใจต่อราคาสินค้าของเรา เนื่องจากการให้บริการนั้นบาง
เวลาอาจจะมีลูกค้าเยอะจึงท าให้ก าหนดราคาสินค้าไม่เท่ากัน โดยภาพรวมอยู่ในเกณฑ์ความพึงพอใจใน
ระดับดีมาก คิดเป็นร้อยละ 40 

 

 

 

 

 

 

40%

40%

10%
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2. การให้บริการ และค าแนะน า 

 

 

  
 สรุปผล : ลูกค้ามีความพึงพอใจในการให้บริการ และอาจจะมีลูกค้าบางส่วนที่อาจจะ
ไมพ่อใจการบริการของเราอีกด้วย โดยภาพรวมอยู่ในความพึงพอใจในระดับดี คิดเป็นร้อยละ 50 
 

 

 

 

 

50%

42%

8%
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3.บุคลิกภาพและการแต่งกายของผู้ให้บริการ 

 

 

 สรุปผล :  บุคลิกภาพและการแต่งกายของผู้ขาย ได้รับความพึงพอใจอยู่ในระดับ 
ดีมาก คิดเป็นร้อยละ 40 
 

 

 

 

 

 

40 %

38 %

22%
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4. การต้อนรับและอัธยาศัยของผู้ขาย 

 

 

 สรุปผล : ผู้ขายมีอัธยาศัยดี เป็นกันเองกับลูกค้าจึงท าให้เกิดความพึงพอใจจากลูกค้า
เป็นจ านวนมาก มีความพึงพอใจอยู่ในระดับดีมาก คิดเป็นร้อยละ 60 
 

 

 

 

 

60 %

32 %

8%
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5. ความรวมเร็วในการให้บริการ 

 

 สรุปผล : การบริการ อาจจะเกิดการล่าช้าอยู่บ้าง เนื่องจากผู้ให้บริการได้ผลัดเปลี่ยนเวรกันในการ

ขายของ จึงท าให้เกิดการล่าช้าอยู่บ้าง  แต่ไม่มากนัก   จึงท าให้ลูกค้าเกิดความพึงพอใจอยู่ในระดับ 

ดีมาก คิดเป็นร้อยละ 60  
 

 

 

 

 

 

60 %

32 %

8%
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6. มีการจัดท า Promotion และป้ายราคาชัดเจน 

 

 

 สรุปผล : เป็นการโฆษณาระบุสินค้าและราคาเพ่ือให้ผู้บริโภคอ่านและเข้าใจจึงท าให้ผู้บริโภคเกิด
ความต้องการมากข้ึน อยู่ในระดับความพึงพอใจในระดับดี คิดเป็นร้อยละ 56  
 

 

 

 

 

 

56 %
32 %

12 %
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7. บรรยากาศโดยรวมภายในร้าน สายงาน ดึงดูดความสนใจ 

 

 สรุปผล :  ท าให้เกิดความสะดุดตาของลูกค้าเพ่ือท าให้ลูกค้ามีความสนใจและกลับมาใช้บริการใจ
ครั้งต่อไป ของเราอยู่ในความพึงพอใจในระดับดีมาก คิดเป็นร้อยละ 64 
 

 

 

 

 

 

64 %
28 %

8 %
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8. ความเหมาะสมของสถานที่ ชัดเจน หาง่าย 

 

 

สรุปผล : เป็นจุดทีผู่้มาใช้บริการเข้ามาใช้งานได้ยาก จึงท าให้ความพึงพอใจในระดับดีมาก 

คิดเป็นร้อยละ 32  

 

 

 

 

 

 

32 %

30 %

38 %
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9. พื้นที่เพียงพอต่อการรองรับลูกค้า 

 

 

  
 สรุปผล : พ้ืนที่การให้บริการลูกค้ามีจ านวนเพียงพอต่อการใช้บริการของลูกค้า  ลูกค้า
มีความพึงพอใจในระดับดีมาก คิดเป็นร้อยละ 68 
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28 %

8 %
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10. ความพร้อมของวัสดุ และอุปกรณ ์

 

 

  
 สรุปผล : วัสดุและอุปกรณ์มีความพร้อมต่อการให้บริการลูกค้า มีจ านวนเพียงพอต่อ
การใช้บริการของลูกค้า  ลูกค้ามีความพึงพอใจในระดับดีมาก คิดเป็นร้อยละ 80 

 

 

 

 

 

 

80 %

16 %

4 %
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ภาคผนวก 
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โลโก้ร้าน “DRVC Copy & Print  Center” 
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ภาพภายในศูนย์ให้บริการ 
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ภาพการด าเนินงานของกิจการ DRVC  Copy & Print  Center 

ประจ าปีการศึกษา 2562 
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อุปกรณ์ในการบริการ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

เครื่องคอมพิวเตอร์ 
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อุปกรณ์ในการบริการ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

WIFI 

HUB 

กระดาษ A4 



  

รายงานการด าเนินการ ศูนยบ์่มเพาะวิสาหกจิเพือ่การศกึษา ( DRVC Copy & Print  Center ) ประจ าปีการศึกษา 2562 หน้า  30 

 

อุปกรณ์ในการบริการ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

เครื่อง Printer สี สั่งปริ้นผ่าน Wifi ได้ 

เครื่อง Printer ขาว – ด า 

เครื่อง Printer สี และถ่ายเอกสาร ได้ 
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รายชื่อ คณะท างาน 

 

นายมนัส  วงค์ประดู่  ผู  ้อ านวยการวิทยาลัยอาชีวศึกษาดรุณาราชบุรี 

นางสาวอัมพร  วิชาดากุล  ฝ่ายวิชาการ 

นางสาวอัมพร  ไชยโยยิ่งยงค์  อาจารย์ที่ปรึกษาธุรกิจ 

นางสาวพรพิมล  ศรีอ่อน   อาจารย์ที่ปรึกษาธุรกิจ 

นายณัฐพล    เนียมพิบูลย์  นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

นายนนธวัช     ทองแสงจันทร์  นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

นายนาวี     อิทธิสังวร  นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

นายพุฒิธร    สมเจริญ   นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

นายธนวัฒน์     ฮ้อพันธ์ชาติ  นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

นางสาวชไมพร     อนิวัฒน์   นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

นางสาวศุภางค์ศจี     ศรีเสริฐ   นักศึกษาลงปฏิบัติงานศูนย์บ่มเพาะ 

 

 

 


